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Ausgangssituation

Musterunternehmen
Sie sind Mitarbeiter/in in der Warenhaus Wiemer AG, Hermannstr. 23, 34346 Hannover.

Die nachfolgenden Aufgaben dieses Prüfungstrainers beziehen sich auf die folgenden Daten:

Warenhaus Wiemer AG

Name:

Geschäftssitz:

Handelsregister:

Umsatzsteuer-Identifikationsnummer:

Betriebsform:

Mitarbeiter/Mitarbeiterinnen:

Geschäftsführer:

Bankverbindung:

Warenhaus Wiemer AG

Hermannstr. 23,  
34346 Hannover, Innenstadtlage

HRB 14 056

DE123456789 

Warenhaus mit Vollsortiment

105 Mitarbeiter/innen, 15 Auszubildende

Herbert Wiemer

Hannover Bank  
IBAN	 DE33 2504 0000 8807 6400 00 
BIC	 HABADE8MXXX
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Aufgabe 1
Situation zu den Aufgaben 1.1 – 1.7

Sie übernehmen die Stelle des Abteilungsleiters/der Abteilungsleiterin in der Fotoabteilung des 
Warenhauses Wiemer.

Damit Sie sich einen Überblick über die wirtschaftliche Situation des Warenhauses Wiemer und Ihrer 
Abteilung machen können, stellt Ihnen die Geschäftsleitung die wesentlichen Warenwirtschaftsdaten 
des abgelaufenen Geschäftsjahres zusammen und legt Ihnen auch den letzten Geschäftsbericht vor. 

1.1 Bilanz
Beschreiben Sie den Aufbau einer Bilanz!

  
Ihre Notizen
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1.2 Anlage- und Umlaufvermögen
Um die wirtschaftlichen Verhältnisse des Warenhauses Wiemer beurteilen zu können, werten Sie die 
vorliegende Bilanz aus.

Aktiva                                                                  Bilanz                                                                 Passiva

Bebaute Grundstücke 1.700.000,00 € Eigenkapital         ?
Betriebs- und    Hypothek 1.250.000,00 €
Geschäftsausstattung 900.000,00 € Darlehen    1.000.000,00 €
Fuhrpark    200.000,00 € Verbindlichkeiten (LL) 950.000,00 €
Warenbestand 5.010.000,00 € Umsatzsteuer 360.000,00 €
Forderungen (LL)    480.000,00 € Sonstige Verbindlichkeiten
Bankguthaben      80.000,00 € gegenüber
Kasse      30.000,00 € Finanzbehörden 200.000,00 €

Sonstige Verbindlichkeiten 
gegenüber
Sozialversicherungsträgern  400.000,00 €

8.400.000,00 € 8.400.000,00 €

Berechnen Sie jeweils das Anlage- und das Umlaufvermögen in Euro!

  
Ihre Notizen
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1.3 Vermögensaufbau
Ermitteln Sie den Vermögensaufbau, d. h. das prozentuale Verhältnis von Anlage- zu Umlaufvermögen! 
Welche Bedeutung kommt in diesem Zusammenhang dem Umlaufvermögen zu?

  
Ihre Notizen

1.4 Anlagendeckung
Zur Beurteilung der finanziellen Verhältnisse des Warenhauses berechnen Sie die Anlagendeckung, 
d. h. die prozentuale Deckung des Anlagevermögens durch das Eigenkapital (Ergebnis auf zwei Nach
kommastellen runden).

Welche Aussage können Sie aufgrund des Ergebnisses zur Finanzierung des Warenhauses Wiemer treffen?

  
Ihre Notizen
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1.5 Kurzfristiges Fremdkapital
Wie hoch ist das kurzfristige Fremdkapital der Warenhaus Wiemer AG in Euro?

  
Ihre Notizen

1.6 Liquidität
Berechnen Sie die Liquidität des Unternehmens, d. h. die prozentuale Deckung des kurzfristigen Fremd-
kapitals durch das Umlaufvermögen (Ergebnis auf zwei Nachkommastellen runden)!

  
Ihre Notizen

1.7 Auswertung der Bilanz
Werten Sie die Bilanz im Hinblick auf die Kreditwürdigkeit der Warenhaus Wiemer AG aus!

  
Ihre Notizen
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Aufgabe 3

Situation zu den Aufgaben 3.1 – 3.7

Die Auswertung der Inventurdaten des abgelaufenen Geschäftsjahres hat für das Warenhaus Wiemer 
eine Inventurdifferenz von 1,4 % ergeben. Untersuchungen der Daten haben gezeigt, dass nur ein 
Teil auf Buchungs- und Erfassungsfehler zurückzuführen ist. Die Hauptursache stellt immer noch der 
Ladendiebstahl dar.

Das Warenhaus Wiemer hat im abgelaufenen Jahr eine Inventurdifferenz von 300.000,00 € zu 
verzeichnen.

Etwa 7 % der entstandenen Inventurdifferenzen durch organisatorische Mängel stellen keinen Verlust 
im eigentlichen Sinne dar, sondern sind auf Buchungs- und Erfassungsfehler bei der Bestands
fortschreibung zurückzuführen.

3.1 Inventur
Erläutern Sie, aus welchem Grund die Warenhaus Wiemer AG eine Inventur durchführt!

  
Ihre Notizen
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3.2 Ermittlung Inventurdifferenz
Wie wird die Inventurdifferenz ermittelt und zu welchen Preisen werden die Inventurwerte bewertet?

  
Ihre Notizen

3.3 

Quelle: EHI 2023
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3.3.1 Inventurdifferenz durch Ladendiebstahl
Ermitteln Sie mithilfe der Grafiken die Schadenssumme, die dem Warenhaus Wiemer durch unehrliche 
Kundschaft entstanden ist!

  
Ihre Notizen

3.3.2 Inventurdifferenz durch bestimmte Kundengruppen
Wie hoch ist der Anteil an dieser Schadenssumme in Euro, der durch Heranwachsende (18 bis unter 21 
Jahre) verursacht wird?

  
Ihre Notizen
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Aufgabe 5
Situation zu den Aufgaben 5.1 – 5.7

Um die Wirtschaftlichkeit Ihrer Lagerhaltung im 1. Halbjahr 2024 beurteilen zu können, berechnen Sie 
die Lagerkennziffern.

Lagerdaten 1. Halbjahr 2024

Umsatzerlöse (brutto) 160.650,00 €
Lageranfangsbestand 31.500,00 €
Lagerendbestand 01.24 33.000,00 €
Lagerendbestand 02.24 30.890,00 €
Lagerendbestand 03.24 29.500,00 €
Lagerendbestand 04.24 28.100,00 €
Lagerendbestand 05.24 29.000,00 €

Wareneinsatz 76.925,00 €
Lagerendbestand 06.24 33.400,00 €

Jahreszinssatz 8 %

5.1 Durchschnittlicher Lagerbestand
Berechnen Sie den durchschnittlichen Lagerbestand für das 1. Halbjahr 2024!

  
Ihre Notizen
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5.2 Lagerumschlag
Ermitteln Sie den Lagerumschlag für das 1. Halbjahr 2024!

  
Ihre Notizen

5.3 Lagerumschlag
Erläutern Sie, welchen Einfluss der Wareneinsatz und der durchschnittliche Lagerbestand auf den Lager
umschlag haben!

  
Ihre Notizen

5.4 Lagerdauer
Errechnen Sie die durchschnittliche Lagerdauer des 2. Halbjahr 2022 (Ergebnis auf volle Tage runden)!

  
Ihre Notizen
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Aufgabe 22 

Situation zu den Aufgaben 22.1 – 22.7

Anhand der folgenden Diagramme werten Sie die Sonderaktion „Foto aktuell“ aus.  

22.1 Grafiken
Beschreiben Sie 2 Vorteile, die Ihnen die grafische Darstellung des Zahlenmaterials bietet!

  
Ihre Notizen

22.2 Umsatz
Sie haben während Ihrer Sonderaktion „Foto aktuell“ folgende Umsätze erzielt:

Berechnen Sie aufgrund der vorliegenden Grafik den Gesamtumsatz, den Sie mit der diesjährigen Sonder-
aktion „Foto aktuell“ erzielt haben!

  
Ihre Notizen
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22.3 Durchschnittliche Kundenzahl
Ermitteln Sie die durchschnittliche Kundenzahl je Tag!

  
Ihre Notizen

22.4 Durchschnittsumsatz je Kunde
Berechnen Sie den Durchschnittsumsatz in Euro, der während der Sonderaktion je Kunde erzielt wurde!

  
Ihre Notizen
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22.5 Umsatzstatistik
Berechnen Sie, welchen Umsatz Sie während der Sonderaktion „Foto aktuell“ mit der Warengruppe 
„Kameras“ erzielt haben!

Umsatzstatistik Sonderaktion „Foto aktuell“

  
Ihre Notizen
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22.6 Auswertung 
Mit der Warengruppe Speicherkarten hatten Sie einen Umsatz von 1.200,00 € angestrebt. Um wie viel 
Prozent liegt der tatsächlich erzielte Umsatz dieser Warengruppe unter dem geplanten Wert?

  
Ihre Notizen

22.7 Abweichung zum Vorjahr
Um wie viel Prozent liegt der Gesamtumsatz der diesjährigen Sonderaktion „Foto aktuell“ über dem Ge-
samtumsatz der Sonderaktion vom Vorjahr, der 8.500,00 € betrug?

  
Ihre Notizen
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Lösungshinweise zu Aufgabe 1

1.1 Bilanz
Die Bilanz ist das kurz gefasste Inventar eines Betriebes in Form eines Kontos.

Auf der linken Seite (Aktiva) der Bilanz stehen die Vermögensgegenstände unterteilt nach Anlage- und 
Umlaufvermögen. Die rechte Seite (Passiva) weist das Kapital des Unternehmens aus, unterteilt nach 
Eigen- und Fremdkapital.

Bilanzgleichung:   Summe der Aktiva   =   Summe der Passiva

Der Gesetzgeber schreibt dem Einzelhändler vor, dass er zu Beginn seines Handelsgewerbes und für den 
Schluss eines jeden Geschäftsjahres eine Bilanz aufstellen muss.

Mit der Auswertung der Bilanz kann der Einzelhändler das Ergebnis seiner betrieblichen Tätigkeit und 
seine Stellung gegenüber den Mitbewerbern und innerhalb der Branche ermitteln. Um die Entwicklung 
seines Unternehmens zu beurteilen, stellt er Vergleiche mit Bilanzen der vergangenen Jahre und mit den 
Bilanzen anderer Betriebe und der gesamten Branche an.
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1.2 Anlage- und Umlaufvermögen

Aktiva                                                             Bilanz                                                                          Passiva
Anlagevermögen Eigenkapital ?
Bebaute Grundstücke 1.700.000,00 € Langfristiges Fremdkapital
Betriebs- und    Hypothek  1.250.000,00 €
Geschäftsausstattung    900.000,00 € Darlehen   1.000.000,00 €
Fuhrpark    200.000,00 € Kurzfristiges Fremdkapital
Umlaufvermögen Verbindlichkeiten (LL) 950.000,00 €
Warenbestand 5.010.000,00 € Umsatzsteuer 360.000,00 €
Forderungen (LL)    480.000,00 € Sonstige Verbindlichkeiten
Bankguthaben      80.000,00 € gegenüber Finanzbehörden 200.000,00 €
Kasse      30.000,00 € Sonstige Verbindlichkeiten 

gegenüber
Sozialversicherungsträgern 400.000,00 €

Bilanzsumme 8.400.000,00 € Bilanzsumme 8.400.000,00 €

Berechnung des Anlagevermögens:

Das Anlagevermögen ist der Teil des Gesamtvermögens, der dem Unternehmen über längere Zeit dient 
und die Betriebsbereitschaft gewährleistet. Dazu zählen u. a. Grundstücke, Gebäude, Fuhrpark und die 
Betriebs- und Geschäftsausstattung.

Durch die Addition der entsprechenden Posten ergibt sich das Anlagevermögen.

      1.700.000,00 € Bebaute Grundstücke 
+       900.000,00 € Betriebs- und Geschäftsausstattung 
+       200.000,00 € Fuhrpark                                         

= 2.800.000,00 € Anlagenvermögen 

Das ausgewiesene Anlagevermögen beträgt 2.800.000,00 €

Berechnung des Umlaufvermögens:

Das Umlaufvermögen ist der Teil des Gesamtvermögens, der umgesetzt wird. Dazu zählen u. a. Warenbe-
stände, Forderungen, Bank- und Postbankguthaben, Kassenbestände etc.

Durch die Addition der entsprechenden Posten ergibt sich das Umlaufvermögen.

      5.010.000,00 € Warenbestand  
+       480.000,00 € Forderungen (LL) 
+          80.000,00 € Bankguthaben 
+          30.000,00 € Kasse             

= 5.600.000,00 € Umlaufvermögen 

Das ausgewiesene Umlaufvermögen beträgt 5.600.000,00 €.

2.800.000,00 €

5.600.000,00 €
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1.3 Vermögensaufbau
Der Vermögensaufbau weist aus, in welchem Verhältnis das Anlagevermögen zum Umlaufvermögen 
steht.

Da die Hauptaufgabe des Einzelhändlers im Umsetzen von Waren liegt, ist das Umlaufvermögen der 
Gewinnträger des Unternehmens und sollte daher einen deutlich höheren Anteil am Gesamtvermögen 
ausmachen als das Anlagevermögen.

Je höher das Umlaufvermögen ist, desto größer ist die Möglichkeit des Einzelhändlers, Gewinn zu erwirt-
schaften.

Formel Vermögensaufbau:

Vermögensaufbau  =  Anlagevermögen  ·  100 % 
	                Umlaufvermögen

Umlaufvermögen ≙ 100 % 
Anlagevermögen ≙ x

Vermögensaufbau  =  2.800.000,00 €  ·  100 %  =  50 % 
                                                    5.600.000,00 €

Der Vermögensaufbau der Warenhaus Wiemer AG zeigt, dass das Umlaufvermögen 
doppelt so hoch ist wie das Anlagevermögen.

50 %




